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Résumé

Ce papier propose un modele EGC non concurrentiel (MEGC-NC) avec des fondements microéconomiques aussi
clairs que ceux du modéle EGC walrasien. Tirés essentiellement de la Théorie générale de la firme, les fondements
microéconomiques développés permettent : (i) de prendre en compte les imperfections dans la modélisation en
équilibre général calculable sans opter pour un cadre théorique spécifique de concurrence imparfaite (monopole,
duopole, oligopole, etc.), (ii) que I’emploi soit un résultat du modele EGC et que le chdmage ne découle pas du
choix du modélisateur de forcer ou pas I’existence du chémage a travers I’introduction d’équations spécifiques
dans le modéle, (iii) de mieux appréhender les comportements des agents économiques en matiére de commerce
extérieur et de limiter le niveau de I’arbitraire dans la calibration des paramétres des fonctions d’importation et
d’exportation ; (iv) de déterminer la fonction de demande d’investissement des entreprises de chaque branche
d’activités du modele ; elle dépend, entre autres, des performances économiques, des contraintes de financement,
du codt d’usage du capital et des colts de transaction de la branche d’activités ; (v) de déterminer les expressions
du prix de chaque produit et du salaire moyen de chaque branche d’activités. Le modéle EGC non concurrentiel
ainsi développé est plus adapté, notamment pour appréhender les effets des politiques publiques et autres chocs
sur le marché du travail, I’emploi, les revenus des ménages, I’investissement, la croissance économique et le
commerce extérieur, ainsi que sur les prix.

Abstract: Non-competitive CGE model: microeconomic foundations, equations
and calibration

This paper proposes a non-competitive CGE model with microeconomic foundations as clear as those of the
Walrasian CGE model. Drawn essentially from the General Theory of the Firm, the microeconomic foundations
developed make it possible: (i) to take into account the imperfections in the computable general equilibrium
modeling without opting for a specific theoretical framework of imperfect competition (monopoly, duopoly,
oligopoly, etc. .), (ii) that employment is a result of the CGE model and that unemployment does not result from
the choice of the modeler to force or not the existence of unemployment through the introduction of specific
equations in the model, (iii) to better understand the behavior of economic agents in terms of foreign trade and to
limit the level of arbitrariness in the calibration of the parameters of the import and export functions; (iv) to
determine the investment demand function of firms in each branch of activity considered in the model; it depends,
among other things, on economic performance, financing constraints, user cost of capital and transaction costs of
the branch of activity; (v) to determine the expressions of the price of each product and the average wage of each
branch of activity. Thus, this non-competitive CGE model is more suitable for understanding the effects of public
policies and other shocks on labor market, employment, household income, investment, economic growth and
foreign trade, as well as prices.

Mots clés : Mode¢le d’équilibre général calculable non concurrentiel, MEGC, non-concurrentiel, imperfections,
Keywords: Non-competitive Computable General Equilibrium Model, CGEM, imperfections
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1. Introduction

Le modele d’équilibre général calculable (MEGC) reste 1’un des modéles les plus utilisés par les
économistes et les experts des autres disciplines des sciences sociales et environnementales. Cela
s’explique en partie par le fait que le MEGC permet d’envisager 1’économie dans sa globalité en
conciliant les approches macroéconomiques et les approches microéconomiques, le tout dans un cadre
cohérent (Gérard et al. 2011), et ainsi, d’appréhender la complexité des impacts des phénomenes
étudiées. En effet, pour une économie donnée a une période donnée, les MEGC permettent de cerner
I’opportunité des différentes politiques économiques et, ainsi, de se substituer aux modéles macro-
économétriques surtout dans des contextes ou les séries statistiques sont lacunaires (Cogneau et
Roubaud, 1994). Cependant, 1’'usage des MEGC se heurte a des difficultés liées notamment a leur cadre
théorique de base.

Les modeles EGC sont d’abord fondés sur le cadre d’équilibre walrasien. Dans ces modeéles (i) la
concurrence est pure et parfaite sur les marchés, (ii) les salaires et les prix sont flexibles, (iii) les marchés
des biens et du travail sont en équilibre, (iv) le facteur travail est mobile entre les branches ou les secteurs
d’activités, (v) le montant total de I’investissement est déterminé par 1’épargne (I1=S). Evidemment, ces
premiers modeéles ont recus de nombreuses critiques pour le manque de réalisme non seulement des
hypothéses, mais également des résultats de simulation (Cogneau et Roubaud 1994, Hérault 2003).

Par soucis de représenter les caractéristiques réelles des économies étudiées, les modélisateurs
introduisent des modéles de concurrence imparfaite et de rigidités des salaires dans le MEGC.
Cependant, il existe un grand nombre de spécifications possibles de la concurrence imparfaite qui ont
un impact considérable sur les résultats macro-économiques des modéles EGC. Aussi, de nombreux
modéles privilégient I’hypothése d’un taux de marge sur les prix de production et/ou d’une rigidité des
salaires sans développer les comportements microéconomiques sous-jacents (Cogneau et Roubaud
1994, Marouani 2002). De ce fait, les auteurs néoclassiques sont assez réticents vis-a-vis de ces modeéles
EGC non concurrentiels dont les fondements microéconomiques ne sont pas aussi clairs que 1’équilibre
walrasien et dont les propriétés d’optimalité sont encore plus difficiles a explorer.

Ainsi, autant les fondements microéconomiques idéalistes des modeles EGC concurrentiels fragilisent
leur utilisation comme un outil d’aide a la décision, autant I’utilisation des modéles EGC non
concurrentiels comme un outil d’aide a la décision est fragilisée a cause de 1’absence de fondements
microéconomiques clairs. De ce fait, méme s’ils prétendent fournir des résultats importants pour les
politiques économiques, nombreuses études en EGC conservent un caractere expérimental.

Face a ce constat, ce papier se fixe pour objectif de batir un modéle EGC non concurrentiel basé sur des
fondements microéconomiques clairs et dont les propriétés d’optimalité sont explorables. Plus
précisément, il s’agit de batir un modéle EGC fondé sur la théorie générale de la firme et ses
développements récents (Zerbo 2016, 2018a, 2018b, 2022 ; Zerbo et Hien 2019, 2020a, 2020b). En
effet, pour la théorie générale de la firme (TGF), les marchés sont caractérisés par des imperfections qui
sont de nature a influer sur les décisions des agents économiques et a les éloigner de 1’optimum
néoclassique. A cause des imperfections, la recherche de compromis « mutuellement avantageux » est
la régle générale de fonctionnement des marchés. Ainsi, les relations économiques entre les agents sont
caractérisées par des fonctions de compromis déterminées, entre autres, par leur environnement
institutionnel, juridique, social et humain, ainsi que par leurs capabilités et leurs préférences
individuelles et/ou collectives. Les décisions des agents économiques correspondant aux compromis
mutuellement avantageux résultent de la maximisation de différentes fonctions de compromis sous les
contraintes qui s’imposent.

Ainsi, ce papier est structuré en trois sections : (i) une revue des modeles EGC, (ii) les fondements
microéconomiques du modéle EGC non concurrentiel, (iii) la présentation du modéle EGC non
concurrentiel et la calibration sur la base de la période de référence.
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2. Revue des modéles d’équilibre général calculable

Cette section propose une revue de littérature sur les modeéles d’équilibre général calculable articulée en
deux sous-sections : (i) I’évolution de la modélisation en EGC et (ii) la structure générale du modele
EGC concurrentiel.

1. Du modeéle EGC walrasien aux modéles EGC néo-structuralistes

Selon la littérature spécialisée, le modéle développé par Johansen sur la Norvege en 1960 est le modele
précurseur des modeles d’équilibre général calculable. Cependant, la premiére génération de modeles
EGC est mieux représentée par les travaux de Shoven et Whalley (1984), qui ont proposé des modeles
désagrégés au niveau des entreprises et des ménages et dont le cadre est purement walrasien (Schubert
1993).

Ces premiers modeles EGC sont des modeéles statiques d’équilibre temporaire, écrits en terme réel,
munis d’un noyau walrasien assez simple, basé sur les hypotheses de concurrence pure et parfaite. Les
fonctions d’offre et de demande sont dérivés des conditions du premier ordre de la maximisation du
profit et de I’utilité de chacun des agents dans un cadre de concurrence pure et parfaite. Les prix et les
salaires sont flexibles, I’investissement est déterminé par 1’épargne (Cogneau et Roubaud 1994).

Les hypotheses de concurrence pure et parfaite limitent le réalisme de ces premiers modéles d’équilibre
général calculable. En effet, les insuffisances majeures du modéle d’équilibre général concurrentiel
découlent principalement de son paradigme usuel, a savoir I’hypothése de maximisation du profit par
les entreprises. Cela suppose notamment qu’il n’y a pas de place pour la négociation sur les marchés,
gue les salariés n’ont aucune capabilité a revendiquer et a adopter des stratégies opportunistes, et qu’ils
sont remplacables & volonté ; par conséquent la demande de travail est égale a 1’offre de travail. De ce
fait, le MEGC standard ne peut pas rendre compte du sous-emploi/chémage persistant observé dans de
nombreux pays parce qu’il ne prend pas en compte les imperfections du marché du travail. De ce fait,
la littérature est caractérisée par débats virulents entre les modélisateurs en équilibre général.

Selon Cogneau et Roubaud (1994), les débats les plus chauds entre modélisateurs en équilibre général
calculable opposent I’école néoclassique et 1’école « néo-structuraliste ». Ces débats ont trait a la prise
en compte des rigidités dans les modéles EGC. Les modéles EGC néo-structuralistes prennent en
considération toute une série de rigidités ou de spécificités structurelles qui écartent I’économie du plein-
emploi des facteurs de production et conduisent & des problémes d’ajustement radicalement différents
du EGC néoclassique. Méme si certains modélisateurs néoclassiques s’accordent avec leurs homologues
néo-structuralistes sur la nécessité a prendre en compte les rigidités, ils restent opposés par rapport
I’ampleur ou la quantité des rigidités acceptables.

Dans les pays en développement ou la connaissance des comportements microéconomiques et des
contraintes économiques reste encore limitée, les néo-structuralistes mettent en avant deux types de
justification pour intégrer les rigidités dans le modéle EGC : (i) un mode de justification polémique qui
consiste a proposer des expériences de pensée alternatives a la conception néo-classique, (ii) un mode
de justification positif qui consiste a faire une description institutionnelle de 1’économie étudiée
(Cogneau et Roubaud 1994). Cependant, les développements des néo-structuralistes ne sont le plus
souvent que littéraires et ne s’appuient pas sur des démonstrations irréfutables. lls ne fournissent pas
non plus de fondements microéconomiques clairs avec des équations/fonctions de comportements
pouvant permettre de construire un modele alternatif plus réaliste. Face a cette situation d’incertitude
qualifiée « d’absence de preuves décisives de I’existence de rigidités insurmontables » par les néo-
classiques, ces derniers mettent en avant I’argument de parcimonie pour soutenir 1’idée selon laquelle
un modéle EGC moins contraint doit étre préféré a aux modéles néo-structuralistes qui pécheraient par
exces de rigidités ad hoc. Cet argument basé sur 1’absence de preuves décisives de la vitesse des
ajustements dans 1I’économie peut également étre adressé aux modéle EGC néoclassique, car le disent
Cogneau et Roubaud (1994), il parait tout aussi difficile de justifier les hypotheses néoclassiques de
flexibilité.
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Par rapport a ces débats, Boyer (1986) fait remarquer que « tout comme la nature, les macroéconomistes
ont horreur du vide! En l'occurrence, on ne saurait combattre les nouveaux modeéles classiques en
objectant I'irréalisme de leurs hypothéses fondatrices. En fait, le jeu n'est pas tant de comparer la réalité
a un modéle, mais de confronter divers modeles par référence a ce gqu'ils nous enseignent sur les
économies concretes ». Alors, a coté de ces débats, les modélisateurs ont cherché des le milieu de la
décennie 1980 a introduire la concurrence imparfaite dans le modele EGC afin d’aboutir a des mode¢les
EGC alternatifs et plus réalistes que le modéle EGC walrasien. Selon les objectifs des modélisateurs et
leur choix respectif du cadre des imperfections, I’introduction de la concurrence imparfaite est faite de
diverses manieres.

Deés le milieu de la décennie 1980, certains modélisateurs (Harris 1984, Cox et Harris 1985) ont cherché
a introduire un mode de formation des prix plus réalistes dans le MEGC. Ces auteurs ont introduit un
taux de marge fixé pour décrire la formation des prix en situation de monopole et la croissance des
rendements d’échelle par la présence de colts fixes.

D’autres modélisateurs ont cherché a remplacer le cadre de la concurrence du modéle EGC par un cadre
d’analyse oligopolistique a la Cournot pour déterminer 1’offre et une différenciation horizontale des
produits pour déterminer la demande (Decreux, Guérin et Jean, 2002) ou par une structure
oligopolistique avec variations conjecturales (Elbehri et Hertel 2004), avec une prise en compte ou non
de I’hétérogénéité des produits (Burniaux et Waelbroeck 1992).

Pour rendre compte des imperfections du marché du travail, les modélisateurs ont adopté diverses
approches : (i) I’introduction d’un salaire minimum global ou sectoriel permettant d’incorporer le
chémage dans le modele (Taylor 1980, Dervis et al. 1982, Maechler et Roland-Host 1995, Decaluwé,
Dissou et Robichaud 1999, Lemelin et Robichaud 2018), (ii) la prise en compte de différentiels de
salaires intersectoriels (De Melo 1977, Thierfelder et Shiells 1997), (iii) I’adoption d’une segmentation
du marché du travail entre le secteur formel et le secteur informel (Maechler et Roland-Host 1995), (iv)
I’introduction d’un processus d’appariement cotteux sur le marché du travail (Maechler et Roland-Host
1995, Cahuc et Zulberberg 1996, Balistreri 2002), (v) la prise en compte de I’existence de syndicats ou
des négociations syndicales dans le MEGC (De Melo et Tarr 1992, Thierfelder et Shiells 1997,
Devarajan et al. 1997, Bontout et Jean 1998).

Ces approches de couplage des modeéles d’imperfections avec le modéle EGC standard permettent
d’accroitre le réalisme de ces modeles appliqués. Néanmoins, il existe plusieurs modeles
d’imperfections portant chacun sur des aspects spécifiques. Ainsi, comme 1’indique Marouani (2002),
I’'une des difficultés tient au choix du modele de fonctionnement du marché du travail a retenir. Par
ailleurs, la difficulté de validation empirique du modéle de fonctionnement du marché du travail retenu
fragilise I’utilisation de ces modéles dans une optique d’aide a la décision. Egalement, selon Marouani
(2002), « I’hypotheése de mobilité intersectorielle de la main-d’ceuvre retenue dans tous les modeles
constitue une aberration du point de vue des faits stylisés ». Aussi, les travaux en équilibre général
incorporant des imperfections du marché du travail ne traitent que des mécanismes de fixation des
salaires. Les questions de régles d’embauche/licenciement, de normes de travail et autres ¢léments de la
Iégislation du travail, qui influent significativement sur le fonctionnement du marché du travail ne sont
pas explicitement modélisés dans les MEGC (Marouani 2002).

En réalité, la plus grande fragilit¢ des MEGC avec imperfections vient du fait qu’ils couplent les
équations de comportement néoclassique des agents économiques avec des modéles d’imperfections.
Pourtant, les équations de comportement néoclassique decoulent de I’hypothése de marchés parfaits. Et
si les marchés sont imparfaits, le comportement des entreprises n’est plus de type néoclassique :
I’entrepreneur ne peut plus maximiser que son profit a la maniére néoclassique car les salariés n’ont plus
le méme statut qu’un équipement de production ; ils ont eux aussi des attentes par rapport a leur
employeur.
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Dans le couplage des MEGC et des modéles d’imperfections, il est implicitement considéré que les
entreprises ignorent les imperfections des marchés et se comportent a la maniere néoclassigue (ex-ante) ;
c’est apres avoir déterminé leurs stratégies qu’elles essaient de tenir compte de certaines imperfections
des marchés (ex-post). Pourtant, dans la réalité, la prise en compte des imperfections est inhérente au
processus de décisions des agents économiques. Par exemple, les imperfections de I’information sur le
marché du travail, les délais et les coits d’embauche et de licenciement, la rigidité des salaires a la
baisse, I’existence de monopole ou d’oligopole ne sont pas neutres dans le processus de prise de décision
des entreprises ; ils contribuent & fagonner le comportement des entrepreneurs et des travailleurs.

Aussi, les modéles EGC avec imperfections du marché du travail considérent les rigidités relatives aux
salaires et/ou le probléme d’appariement comme la cause du déséquilibre constaté sur le marché du
travail. Ce qui confirme le fait que ces modeles s’appuient sur le paradigme néoclassique du marché du
travail qui considére que le salaire est la variable d’ajustement permettant d’éliminer le chdmage, sauf
si des rigidités I’en empéchent. C’est une vision tres restreinte du marché du travail qui, entre autres, (i)
réduit le but visé par I’employeur dans sa relation avec le marché du travail et (ii) ignore la spécificité
du facteur travail — facteur vivant et intelligent capable de revendiquer et d’adopter des comportements
opportunistes, contrairement au capital.

Ainsi, malgré les efforts des modélisateurs néo-structuralistes, le constat est qu’il n’existe pas encore de
modéle EGC ou macroéconomique hétérodoxe standard basé sur des fondements microéconomiques
aussi clairs et décisives que ceux du modéle EGC walrasien. Les modélisateurs néo-structuralistes ont
tenté de coupler le modéle EGC concurrentiel avec des modéles de concurrence imparfaite en vue
d’aboutir a un modéle EGC plus réaliste, plutdt que de construire un modele EGC non concurrentiel
basé sur de nouveaux fondements microéconomiques clairs et réalistes, desquels résulteraient des
fonctions/équations de comportement plus réalistes.

De ce fait, dans ce papier, nous développons d’abord les fondements microéconomiques et les fonctions
de comportement qui en découlent avant de construire le modéle EGC non concurrentiel sur la base de
ces nouveaux fondements microéconomiques. Avant d’aborder ces fondements microéconomiques dans
la section suivante, la revue sur les modéles EGC est complétée par la présentation de la structure de
base des modeles EGC concurrentiels.

2. Structure de base des modeles EGC concurrentiels

De facon générale, le modéle EGC comporte plusieurs équations organisées en divers blocs : (i)
production, (ii) revenu et épargne des agents, (iii) demande intérieure, (iv) commerce extérieur, (V) prix
et (vi) conditions d’équilibre. Les agents économiques généralement considérés sont les entreprises, les
ménages, 1’Etat et assimilés, le reste du monde.

a. Production

La production en volume (XSp) d’une branche d’activités est déterminée comme étant la somme de la
valeur ajoutée en volume (VAy) de la branche et des consommations intermediaires (Clyp) par produit
(relation 2.1). Les consommations intermédiaires par branche d’activités et par produit sont déterminées
comme étant une proportion fixe anp de la valeur ajoutée (relation 2.2). La valeur ajoutée est une fonction
du capital et du travail (relation 2.3). Les fonctions CES en général ou Cobb-Douglas en particulier
restent les plus utilisées dans les MEGC. Pour cette présentation, nous utilisons une technologie de
production Cobb-Douglas.

XSb = VAb + Zp Clbp (21)
Clbp = aprAb (22)
VA, = ApK,PPL,% (2.3)
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Les demandes de travail et de capital d’une branche d’activités sont dérivées de la maximisation du
profit de la branche dont 1’expression est donnée par la relation (2.4). Les demandes respectives de
travail et de capital sont donc données par les relations (2.5) et (2.6).

Ty = PVAbVAb - WbLb - T'be (24)
__ ap Pya,VAp
Ly = 2 (2.5)
P VA
K, = 2T (2.6)
b

b. Revenu et épargne des agents

Revenu et épargne des ménages : Tenant compte des besoins de la modélisation, les ménages peuvent
étre subdivisés en plusieurs catégories selon notamment le milieu de résidence, la catégorie
professionnelle, le genre du chef de ménage ou le niveau de vie. Le revenu brut (RBm) des ménages est
composé principalement des revenus du travail versés par chaque branche d’activités, des revenus du
capital qui représentent la part de 1’excédent brut d’exploitation (EBE) de chaque branche d’activités
qui revient aux ménages, des revenus nets de la propriété et dividendes recus par les ménages (DIVn),
des transferts nets recus par les ménages (TRNMp). Ainsi, I’équation du revenu des ménages est donnée
par la relation (2.7).

RB,, = ¥5_ Wy Ly + ¥5_1 Ay EBE,, + DIV,, + TRNM,, (2.7)

Le revenu disponible (RDm) des ménages est égal au revenu brut des ménages moins les impdts sur les
revenus des ménages (relation 2.8). L’épargne des ménages (Sm) est déterminée comme une proportion
fixe du revenu disponible des ménages (relation 2.9).

RD,, = RB,, — ITR, (2.8)
S = 0mRDy, (2.9)

Revenu et épargne des entreprises : a I’instar des ménages, les entreprises peuvent également étre
subdivisées en plusieurs catégories (formelles/non-formelles, financieres/non-financieres, grandes
entreprises/PME/Micro-entreprises, etc.). Le revenu des entreprises est constitué principalement de la
somme de I’EBE des branches d’activités moins les parts versées respectivement aux ménages et au
reste du monde. Ainsi, I’équation du revenu des entreprises est donnée par la relation (2.10).

R, = Zb(l —Amp — ARDMb)EBEb (2-10)

Sur la base de ce revenu, les entreprises paient des imp6ts et taxes directs sur leurs revenus (ITR.),
versent des dividendes aux ménages et au reste du monde (DIVrpwm) et dégagent de 1’épargne (relation
2.11).

S, = R, — DIV,, — DIVgpy — ITR, (2.11)

Revenu et épargne de I’Etat : certains modéles distinguent 1’Etat central et les collectivités territoriales.

Le revenu de I’Etat est constitué principalement des imp0ts et taxes versés par les branches d’activités,
des taxes sur les produits (TPp), des droits et taxes a I’'importation (DTM)) et a I’exportation (DTEX)),
des impdts directs versés par les ménages (ITRm) et par les entreprises (ITRe), comme I’indique la
relation (2.12). Le montant des différents types d’impdts et taxes est calculé en appliquant des taux de
prélévement fixés.

Rg = Y, ITB, + Y(TP, + DTM,, + DTEX,) + ITR, + ITRy, (2.12)
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L’Etat effectue des dépenses de consommation de biens et services d’un montant G, fait des transferts
aux ménages d’un montant TGm, ainsi qu’au reste du monde d’un montant TGrmp €t dégage une épargne
(Sg) comme I’indique la relation (2.13).

SG = RG — G — TGm — TGRDM (213)
C. Demande intérieure

La demande intérieure se compose de la consommation finale des ménages par produit (CFmp) et de
I’Etat (G), de I’investissement par produit (INV;) et des consommations intermédiaires des branches
d’activités (Cly).

Le volume de la consommation finale des ménages par produit (CFmp): il est défini comme une
proportion fixe du montant de la consommation finale totale des ménages (CFn), rapporté au prix de
marché du produit concerné (PC,), comme I’indique la relation (2.14). Le montant de la consommation
finale totale des ménages est égal 1 moins la propension a épargner multiplié par le revenu disponible
(relation 2.15).

CFn
CFmp =Ump E (214)

CE, = (1 - 6,,)RD,, (2.15)

Le volume de ’investissement par produit (INV,) : il est défini comme une proportion fixe du
montant total de I’investissement (TINV), rapporté au prix de marché du produit concerné (PC,) comme
I’indique la relation (2.16).

TINV
INV, = 0,——
p P pc,

(2.16)
Le volume des consommations intermédiaires par produit (Clp): il est égal & la somme des
consommations intermédiaires des branches d’activités pour le produit concerné (relation 2.17).

CIp = Zb Clbp (217)

La consommation finale de 1’Etat (G) est exogene.

d. Commerce extérieur

Le bloc « commerce extérieur » établit les fonctions d’exportation et d’importation par produit. Pour
déterminer les volumes des exportations et des importations de produit, I’approche proposée par
Armington (1969) reste la plus utilisée pour éviter une spécialisation a I’extréme de la production. Elle
considére qu’il y a une substituabilité imparfaite entre des mémes biens d’origine géographique
différente. Ainsi, pour chaque catégorie de produits i, la demande d’un bien composite Q (fictive) est
définie comme une fonction a élasticité de substitution constante du bien domestique et du bien importé
ou du bien vendu & domicile et du bien exporté.

Le volume des exportations par produit : pour déterminer le volume des exportations du produit, les
entreprises maximisent leur recette totale qui est égale a la somme des ventes a domicile Py, DS,, et de
la valeur des exportations du produit Pg,EX,, sous contrainte de la fonction de répartition du bien
composite donnée par la relation (2.18). La résolution de ce programme de maximisation donne la
relation (2.19) qui indique que le rapport du volume des exportations du produit et du volume des ventes
du produit a domicile est fonction du prix relatif a I’exportation par rapport au prix local.
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1

E = gE[gEEXP? 4 (1 - pEYDSPP|P 2.18

Qp = ap |Bp EX,” + (1= Bp)DS, (2.18)
E——

EXp _ Pﬂl‘ﬁp]/’g‘l

o [mp e (2.19)

Le volume des importations par produit : pour déterminer le volume des importations du produit, il
est considéré que les acheteurs minimisent leur dépense consacrée a I’achat de ce produit qui est égale
a la somme des achats du produit local Py, DD,, et des achats du bien importé Py, IMP,, sous contrainte
de la fonction de répartition du bien composite donnée par la relation (2.20). La résolution de ce
programme de minimisation donne la relation (2.21) qui indique que le rapport du volume des
importations du produit et du volume des achats du produit local est fonction de leur prix relatif.

1
M= g |pMimp? + (1 - piypD 7| ¥ 2.20
Qp qp ﬁp 14 +( ﬁp ) 1% ( * )
M o——
IMPy _ [Ppp By |obl+1
DDy [PMP 1_@7"] (2.21)

Le solde du compte courant (CAB) : il est égal aux recettes d’exportations, moins le montant des
importations, moins 1I’ensemble des transferts nets versés au reste du monde par les agents résidents tel
que I’indique la relation (2.22).

CAB = e 3, PypyEXy — € X PyapIMP, — TRANSgpy (2.22)

e. Prix des bhiens et services

Plusieurs prix relatifs sont calculés par rapport au prix d’un bien considéré comme numéraire : le prix
de la valeur ajoutée par branche d’activité (Pvab), le prix de la consommation intermédiaire de la branche
(Pcib), le prix au producteur de la branche (Py), le prix au producteur par produit (Pp), le prix local de
production incluant les taxes indirectes (Ppp) ou excluant les taxes indirectes (Pvp), le prix au producteur
du produit exporté (Pgp), le prix du produit importé incluant les droits et taxes a I’importation (Pwmp) €t le
déflateur du PIB (PINDEX).

Le prix de la valeur ajoutée par branche est égal a la différence entre la production de la branche en
valeur et les consommations intermédiaires de la branche en valeur, rapportée a la valeur ajoutée en
volume (relation 2.23).

_ PpXSp—PcipClp
Pyay = 2Tl (2.23)

Le prix de la consommation intermédiaire d’une branche d’activités est égal au prix moyen pondéré des
consommations intermédiaires de la branche (relation 2.24).

Clpp

Perp = ch_lbppc (224)

Le prix du produit local vendu sur le marché national incluant les taxes indirectes (Pop) est égal au prix
hors taxes du produit local sur le marché multiplié par 1 plus le taux de taxes indirectes sur le produit
(relation 2.25).

PDp = (1 + txsp)PLp (225)

www.innove.center



http://www.innove.center/

MODELE EGC NON CONCURRENTIEL : FONDEMENTS MICROS, EQUATIONS ET CALIBRATION

Le prix du produit importé (Pwp) est égal au prix étranger en devises du produit importé multiplié par le
taux de change e, par 1 plus le taux de taxes indirectes sur le produit (txs) et par 1 plus le taux de droits
de douanes sur les importations (tim) du produit (relation 2.26). Avec cette relation, on peut constater
gue le modele EGC standard ne prévoit pas de marge sur les produits importés. Ainsi, le prix du produit
importé est égal a son co(t unitaire additionné des taxes indirectes sur les produits.

Pyp = (1 + txsy)(1 + timy)ePyuyp (2.26)

Le prix du produit exporté (Pgp) est égal au prix étranger en devises du produit exporté multiplié par le
taux de change e, divisé par 1 plus le taux de taxes sur le produit exporté (relation 2.27).

Ppp = ——WEp_ (2.27)

(1+texy)

Le prix du produit composite est égal a la somme en valeur de la demande du produit local et du produit
importé, divisée par le volume du produit composite (relation 2.28).

p _ PDpDDp + PMpIMPp
pC — QM
14

(2.28)

Le prix au producteur du produit est égal a la somme en valeur de la production vendue au niveau local
et de la production exportée, divisée par le volume de la production (relation 2.29).

_ PrpDSy + PEpEXp
B = x5, (2.29)
Le prix au producteur par branche est égal au prix moyen pondéré des produits de la branche (relation
2.30).

XS
Py =Yp5a B (2.30)

Le déflateur du PIB est égal au prix moyen pondéré des valeurs ajoutées des branches d’activités
(relation 2.31).

VA
PINDEX = szb—vbAbPVAb (2.31)

f. Conditions d’équilibre

Sur le marché des facteurs de production, I’offre totale de travail (LS) est égale a la somme des demandes
de travail des branches d’activités et 1’offre de capital de chaque branche d’activités est égale a sa
demande de capital. Ainsi, dans le modéle EGC concurrentiel, 1’économie est dans une situation de
plein-emploi de la main-d’ceuvre et des capacités physiques de production. De plus, I’offre de travail et
I’offre de capital sont exogenes.

KS, = K, (2.33)

Sur le marché des biens et services, on a les équilibres suivants : (i) I’offre de chaque produit local sur
le marché national est égale a la demande de produit local sur le marché national (relation 2.34), (ii)
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I’offre globale de chaque produit marchand est égale a sa demande globale (relation 2.35) ; (iii) I’offre
de produit non marchand est égale a sa demande (relation 2.36).

DS, = DD, (2.34)

XS, +IMB, = EX, + CFyy, + CL, + INV, (2.35)
G

XSom =— (2.36)
Pg

Sur le marché des capitaux, 1’épargne nationale est égale a 1’investissement total (relation 2.37).

TINV = Sy, + S, + S; — CAB (2.37)

En résumé, le modéle EGC standard présenté ci-dessus a le mérite d’avoir des fondements
microéconomiques et une série de fonctions de comportement relativement cohérentes. Cependant,
comme ont souligné les nombreuses critiques dudit modéle : (i) les hypothéses de concurrence pure et
parfaite et de flexibilité des prix sont difficiles a justifier; (ii) les comportements des agents
économiques qui sous-tendent 1’approche Armingtonien du commerce international ne sont pas assez
clairs ; (iii) I’'impossibilité pour 1’économie d’étre dans une situation de sous-emploi des facteurs de
production ne correspond pas aux faits stylisés ; (iv) I’inexistence de marge commerciale sur les produits
(locaux ou importés) ne correspond pas aux faits ; (v) le fait que I’investissement est déterminé par
I’épargne dans le modele EGC standard signifie que I’apport des investissements directs étrangers
(IDE), des crédits et autres fonds d’investissements dans le processus d’accumulation est ignoré.

Ainsi, I’un des défis majeurs de la construction du modéle EGC non concurrentiel est de pouvoir lever
ces points d’insuffisances du modéle EGC standard, tout en évitant le piége qui consiste a coupler ce
modéle avec des modeles spécifiques de concurrence imparfaite. D’ou toute 1’importance de développer
d’abord des nouveaux fondements microéconomiques solides et plus réalistes.

3. Fondements microéconomiques du modele d’équilibre général calculable non
concurrentiel

Selon Sand-Zantman (1995), tout modéle d'équilibre général peut étre caractérisé par (i) les catégories
d'agents pris en compte, (ii) les regles de comportement qui reflétent les motivations supposées de ces
agents, (iii) le choix des signaux qui déterminent les arbitrages, (iv) le contexte institutionnel dans lequel
s'opérent les transactions ou les structures qui déterminent le fonctionnement des marchés et (v) les
contraintes de systéme ou les conditions d'équilibre devant étre satisfaites, mais non prises en compte
par les agents au moment de leur décision.

Dans le modéle EGC non concurrentiel, les agents considérés sont : les ménages, les entreprises, 1’Etat
et le reste du monde. Les régles de comportement de ces agents sont dominées par le compromis ou la
négociation car les transactions s’opérent dans des marchés imparfaits caractérisés notamment par
I’existence d’institutions de régulation, par de I’information imparfaite et par les capacités limitées des
agents a effectuer des calculs rationnels en temps réel.

De ce fait, le MEGC non concurrentiel est principalement basé sur la Théorie générale de la firme (Zerbo
2016, 2018b). Alors, cette section présente les fondements microéconomiques relatifs (i) au
comportement de production des entreprises, (ii) a I’échange et la formation des prix sur le marché des
biens et services, (iii) au comportement d’exportation des entreprises, (iv) au comportement de demande
de produits importés des agents économiques et (v) au comportement d’investissement des entreprises.

www.innove.center



http://www.innove.center/

MODELE EGC NON CONCURRENTIEL : FONDEMENTS MICROS, EQUATIONS ET CALIBRATION

1. Le comportement de production des entreprises

La théorie générale de la firme considére que les entreprises fonctionnent sur la base du compromis
entre les parties prenantes que sont les employeurs, les employés, les actionnaires et les préteurs.

De ce fait, elles optimisent une fonction de compromis U (sous contrainte de production) afin que chaque
partie prenante « se sente satisfaite » tel que donné par le programme (3.1). La fonction de compromis
U dépend du profit brut réel escompté m, du niveau d’emploi L et du niveau de salaire réel w/p. Le
paramétre p désigne le niveau des prix et F désigne la technologie de production.
Max U(m, L, w/p) 31
{s/c 7+ w/p)L — F(K, L) <0 (3.1)

Les conditions du premier ordre données par le systéme d’équations (3.2) indiquent que le compromis
optimal (z* ; L* ; (w/p)*) sur le marché du travail est tel que (i) la productivité marginale du travail plus
les colts marginaux de transaction sur le marché du travail (TMS;.) soit égale au salaire réel, (ii) le
désire de I’employeur de gagner un centime supplémentaire sur le profit brut soit égal au désir par
travailleur de gagner un centime supplémentaire sur le salaire, (iii) la contrainte technigue de répartition
du revenu dégageé soit respectée.

oF
(a—L +TMS,), =w/p

1o _ou (3.2)

Low  orm
n+ (w/p)L =F(K, L)

Ainsi, le niveau de la demande de travail est déterminé par la confrontation la demande conventionnelle
de travail (1% équation) et la demande technique de travail (3*™ équation). Elle dépend du profit brut
ou I’excédent brut d’exploitation (EBE), du niveau du salaire, du degré de flexibilité/sécurité
quantitative du marché du travail et de la productivité du travail.

Pour spécifier le modéle, nous adoptons des fonctions de type Cobb-Douglas pour la fonction de
compromis et la technologie de production telles que données par les relations (3.3) et (3.4). En rappel,
les paramétres &5, &, et 3 dépendent du niveau auquel I’environnement institutionnel, juridique et social
est favorable respectivement a des profits bruts relativement plus élevés, a des salaires relativement plus
élevés et a la sécurité de I’emploi. Par exemple, plus la législation du travail protége les emplois?, plus
&5 sera relativement élevé ; ou encore plus le pouvoir relatif de négociation salariale des travailleurs est
élevé, plus &, sera relativement éleve.

U(m; w; L) = n¥1(w/p)%2L% (3.3)
F(K,L)= AL°K” (3.4)

Concernant la fonction de production (relation 3.4), il est supposé dans la suite que les rendements sont
décroissants, asavoir : 0 < a + 8 < 1.2

Sur la base des spécifications (3.3) et (3.4), les expressions du salaire moyen, du profit brut, de la
demande de travail de compromis sont données respectivement par les relations (3.5), (3.6), (3.7) et

1 Cela peut se traduire, entre autres, par des procédures de licenciement assez contraignantes pour les employeurs et/ou par un
nombre de renouvellements assez réduit des contrats & durée déterminée (CDD) ou par 1’"impossibilité pour les employeurs
de conclure des CDD.

2 Cela garantie que la profitabilité du capital soit décroissant avec le stock de capital ; autrement dit la vitesse d’accroissement
du profit brut baisse avec le stock du capital.
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(3.8). Dans ces relations, Y désigne la valeur ajoutée, 1 est un paramétre égal a (83/61) qui mesure le
niveau de sécurité de I’emploi sur le marché du travail.®

_ 6 Y
w/p =51 (3.5)
L 5
_ _ (a+m* T1i-a T
T=(1-a) [A—(Hn)(w /W] K7 (3.6)
_(a+71) bid
LD = (1-a) (w/p) (3.7)
_[_AGatn)  p1HA®
N [(1+n)(w/p>K ] (3.8)

La relation (3.5) exprime le salaire réel en fonction de la productivité apparente du travail. Le ratio
(82/(81+d2)) traduit la part de la richesse créée destinée a la rémunération du travail. Il est déterminé par
le degré d’imperfection de I’information relative aux salaires, le pouvoir relatif de négociation salariale
des travailleurs et la réglementation en vigueur en matiére de rémunération. Ainsi, le degré de
flexibilité/rigidité des salaires dépend de la variabilité de la productivité du travail et du pouvoir relatif
de négociation salariale des employés.

Les relations (3.7) et (3.8) expriment la demande de travail des entreprises en fonction d’une part de
I’excédent brut d’exploitation et d’autre part du niveau du capital employé. La relation (3.7) indique que
pour un niveau de profit brut fixé, la demande de travail s’accroit avec le paramétre n qui rend compte
du niveau de sécurité de I’emploi. Cependant, comme le montre la relation (3.6), le profit brut baisse
avec la sécurité de I’emploi, a savoir le paramétre n. En définitive, selon la relation (3.8), la demande
de travail des entreprises décroit avec la sécurité de I’emploi qui dépend notamment des regles et
procédures d’embauche et de licenciement prévues par la législation du travail. Plus ces régles et
procédures ont tendance a sécuriser I’emploi, plus elles sont contraignantes pour les employeurs et
moins ces derniers vont embaucher.

Ainsi, outre les caractéristiques technico-économiques, la fonction de demande de travail non
concurrentielle dépend de 1’état de fonctionnement du marché du travail : entre autres, le degré
d’imperfection de I’information sur le marché du travail et la Iégislation en matiére d’embauche et de
licenciement. Cela constitue une premiére différence fondamentale avec la fonction de demande de
travail du modéle EGC standard, ainsi qu’avec les fonctions de demande de travail des modeles EGC
alternatifs qui se focalisent que sur les rigidités des salaires.

2. Echange et formation des prix des biens et services

Les fondements microéconomiques de la formation des prix sont tirés de la théorie de I’échange
et de la formation des prix développée par Zerbo (2022) qui considére que 1’échange est le résultat d’un
processus de compromis entre les producteurs/vendeurs et les acheteurs. Dans une transaction donnée,
le vendeur souhaite vendre une quantité Q du bien désiré par I’acheteur et dégager une marge unitaire
m ; tandis que I’acheteur souhaite acquérir une certaine quantité Q de ce bien et faire une économie S
dans la transaction par rapport au montant de sa volonté a dépenser (VD) pour I’achat de ce bien.*
Evidemment, il y a de I’asymétrie d’information entre le vendeur et 1’acheteur : 1’acheteur ne connait
avec exactitude ni la marge unitaire désirée par le vendeur ni le colt unitaire du bien ; le vendeur ne
connait pas non plus le montant de la volonté & dépenser de I’acheteur, ni le montant de 1’économie qu’il
désire réaliser.

3 Pour plus de détails sur cette spécification confer Zerbo & Hien (2020b).
4 Plus loin, on montre que le montant de la volonté a dépenser pour I’achat de chaque bien est le résultat de la maximisation de
la fonction d’utilité de I’acheteur a prix donnés.
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Alors, pour 1’échange d’un bien donné, la relation entre le vendeur et ’acheteur peut étre appréhendée
par une fonction de compromis implicite (notée V) qui dépend de la marge unitaire m, de la quantité Q
du bien échangé et du montant S de I’économie que 1’acheteur désire réaliser dans la transaction, tel que
I’exprime la relation (3.9).

V=V(m;Q;Ss) (3.9)

La structure de la fonction de compromis de I’échange est déterminée par (i) I’environnement
institutionnel, économique et social dans lequel se déroule la transaction, (ii) les capacités et
caractéristiques sociales et humaines de 1’acheteur et du vendeur, ainsi que (iii) les caractéristiques du
bien concerné.

Par rapport a I’échange qu’ils essaient de conclure entre eux, le vendeur et I’acheteur arrivent a un accord
que s’ils sont mutuellement satisfaits. De ce fait, la transaction mutuellement avantageuse est le résultat
de la maximisation de la fonction de compromis de 1I’échange par rapport a la marge unitaire m, a la
quantité Q du bien et au montant S de 1’économie a réaliser, sous contrainte de la volonté a dépenser de
I’acheteur. Soit Cy le colt unitaire du bien concerné ; alors le programme de compromis de 1’échange
est donné par la relation (3.10).

Max V(m;Q;S)
m; Q; S

(3.10)
s/c (C,+m)Q+S<VD

En rappel, étant donné que le principe du marchandage est de faire converger les positions, les solutions
intermédiaires sont privilégiées par les parties prenantes par rapport aux solutions extrémes. Ce qui
implique que I’ensemble des points de compromis possibles est convexe et, ainsi, la fonction de
compromis de 1’échange est concave. Cette caractéristique de la fonction de compromis garantit
I’existence mathématique d’un point de compromis optimal qui peut étre a la portée ou non des parties
prenantes.

Les conditions du premier ordre de ce programme de compromis de 1’échange sont données par le
systéme d’équations (3.11) ou p désigne le prix unitaire du bien et est égal a C, + m.

v o_ g
om ~ *as
g_z=pg_‘; (3.11)
pQ+S=VD

Les conditions du premier ordre (systeme d’équations 3.11) indiquent que la transaction mutuellement
avantageuse (m*, Q*, S*) est tel que, d’une part, le désir capacitif du vendeur de gagner une unité
supplémentaire sur la marge unitaire soit égal au désir capacitif de I’acheteur d’économiser sur le volume
de la transaction (1" équation) et, d’autre part, le désir capacitif du vendeur d’augmenter le volume de
la transaction d’une unité supplémentaire soit égal au désir capacitif de 1’acheteur d’économiser sur le
prix du bien (2°™ équation). La derniére équation indique tout simplement la saturation de la contrainte
de la volonté a dépenser de I’acheteur.

Pour le modele, on adopte une spécification de la forme Cobb-Douglas pour la fonction de compromis
de I’échange tel que donnée par la relation (3.12) ou les parametres 6, , 6, et 65 sont positifs et leur
somme est égale a 1.

V(im;Q; S) = mmQPesPs (3.12)
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Avec une telle spécification de la fonction de compromis de I’échange, le prix est proportionnel au ratio
de la volonté a dépenser VD sur la quantité de 1’offre de biens et services Q (relation 3.13). Le taux de
marge unitaire (Tm = marge unitaire/codt unitaire) dépend du degré de désirabilité du produit (6,) et
des capabilités des entreprises a réaliser de la marge (6,,) comme 1’indique la relation (3.14).
L’épargne/l’économie réalisée dans 1’achat du produit est proportionnelle a la volonté a dépenser pour
acquerir le produit (relation 3.15).

= (b 12
p= (9Q+9s) Q (3.13)
p=(1+Tm)C,, avec Tm=_2 (3.14)
Q7 Ym
s—( O )VD (3.15)
- 9Q+95 )

La volonté a dépenser d’un acheteur pour acquérir un produit donné résulte de la maximisation de sa
fonction d’utilité sous-contrainte de revenu. En effet, soient (Xi)i=1a1, le vecteur de I’ensemble des biens
vendus et achetés dans le pays, (pi)i-1a1, le vecteur de prix associé et U la fonction d’utilité de 1’acheteur
représentatif définie par la relation (3.16).°

U(xy, o, xp) = [Tioq x; (3.16)

Pour un revenu total R donné de I’acheteur et pour un prix p; donné du bien i, la volonté de I’acheteur
a dépenser pour acquérir le bien i est égale p;x;ou x; est la quantité du bien i qui maximise 1utilité de
I’acheteur, sous-contrainte de revenu. Ainsi, 1’acheteur détermine sa volonté a payer chaque produit en
maximisant sa fonction d’utilité sous la contrainte budgétaire comme 1’indique la relation (3.17).

max U(xq, ..., x;)
{xl...XI (3.17)
Yi—1piXi <R
Les conditions du premier ordre donnent le systéme d’équations (3.18). La résolution de ces conditions
du premier ordre permet d’obtenir la relation (3.19) qui exprime la dépense maximale p;x; pour acqueérir
chaque bien i en fonction du revenu R de 1’acheteur et de sa préférence relative pour le bien i.

Vi Xj

Vj xXi _ Pj . ,
— —=—= pourl #
{ pi P J (3.18)

Yi_ipixi =R

On déduit donc que la volonté a depenser pour acquérir chaque produit i est fonction de la
préférence relative de 1’acheteur pour ce produit et de son niveau de revenu tel que I’indique la
relation (3.20).

pl-x;k = UL'R (319)
VDi = Ul'R (320)
En combinant les relations (3.13) et (3.20), le prix du produit i est donné par la relation (3.21) ou Q; est

le volume de I’offre du produit i et R est le montant total des revenus des acheteurs du produit i. Ainsi,
le prix d’un bien est fonction (i) du niveau de desirabilité intrinseque de ce produit (6,;), (ii) de la

5 On considére que la fonction d’utilité du consommateur a la forme d’une fonction Cobb-Douglas. En rappel, }; v; = 1.
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préférence relative des acheteurs pour ce produit comparativement aux autres biens (v;), (iii) du désir
capacitif des acheteurs d’économiser dans la transaction (6;) et (iv) du ratio de la capacité financiére
des acheteurs sur le volume de I’offre de ce produit.

Ooi R
Pi = <9Qi"Q'95i) viQ_i (3.21)

. e T A 00i
Dans la suite de ce travail, afin de simplifier I’écriture des équations, nous posons : (9 f; )Ui =Y.
QiTUsi

Alors, la relation entre le prix du produit i et le ratio de la capacité financiére par rapport au volume de
I’offre du produit i prend la forme de la relation (3.21bis).

p; = yig (3.21bis)

Aussi, faisons remarquer que la différence entre la volonté a dépenser et I’économie réalisée dans I’achat
du produit (VD; — S;) est égale a y;R. Par ailleurs, I’économie/l’épargne réalisée dans une transaction
relative a un produit i est proportionnel a la capacité financiére des acheteurs (relation 3.22).

A partir des relations (3.21bis et 3.22), on déduit que la dépense de consommation finale et I’épargne
des ménages sont respectivement proportionnel a leur revenu. Soit donc RD,, le revenu disponible des
ménages, la dépense de consommation des ménages en produit i est donnée par la relation (3.23), la
dépense totale de consommation finale des ménages est donnée par la relation (3.24), I’épargne totale
dégagée par les ménages est donnée par la relation (3.25). La propension moyenne a consommer des
ménages est donc égale a (X; Yimi)-

PiQmi = YmiRDm (3.23)
DPCE, = ZipiQmi = (Ziymi)RDm (3-24)
Sm = ZiSmi =1- Ziymi)RDm (3-25)

3. Le comportement d’exportation des entreprises

Pour un bien donné, les entreprises produisent une quantité XS. Ce bien peut étre vendu sur le marché
national et/ou exporté. Soit DS la quantité vendue sur le marché national et EX la quantité exportée. La
question est de savoir comment les entreprises répartissent leur offre de bien XS entre le marché national
et le marché extérieur. Cette question trouve sa réponse dans la théorie de 1’échange et de la formation
des prix présentée brievement plus haut.

Pour un produit destiné a la fois au marché national et a I’exportation, la fonction de compromis collectif
de I’échange est non seulement caractérisée par 1’environnement national, mais également par
I’environnement extérieur. Aussi, deux variables s’ajoutent aux arguments de la fonction de compromis
de I’échange : (i) la marge devient une marge composite comprenant la marge locale (m.) et la marge a
I’exportation (mg) et (ii) la quantité échangée est désormais partagée entre le marché locale (DS) et le
marché extérieur (EX) selon une fonction de répartition déterminée par les exigences, les contraintes et
les opportunités de I’environnement commercial national et international. En effet, a I’échelle d’une
nation, on veut a la fois (i) une offre abondante du produit, (ii) plus de devises étrangeres via les
exportations et (iii) étendre sa puissance économique & travers un volume élevé d’exportation. Aussi,
sur le marché extérieur, il y a des opportunités et/ou des contraintes/menaces a 1’exportation du produit.
Toutes ces exigences, opportunités et contraintes fagconnent la répartition de 1’offre de produit des
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entreprises entre le marché local et le marché extérieur. De ce fait, ces répartitions de 1’offre du produit
et de la marge unitaire obéissent a des fonctions de répartition.

Soient G, et G,, les fonctions de répartition respectives de 1’offre de produit et de la marge unitaire.
Alors, la fonction de compromis de 1’échange donnée par la relation (3.12) prend désormais la forme
générale donnée par la relation (3.26).

V(my; mg; DS; EX; S) = [G,(my; mp)]%m[G,s(DS ; EX)]%250s (3.26)

On considere dans la suite que G, est une fonction a élasticité de substitution constante. Ainsi, la
fonction de compromis collectif de I’échange est donnée par la relation (3.27) ou le paramétre pj traduit
les capabilités (facilité et acceptabilité) a exporter davantage le produit lorsque le prix relatif a
I’exportation du produit augmente d’une unité. Alors, le parametre py est positif.

V = [Gp(my; mg)m[a, (DS)A+Y/PE) 4 ay (Ex)A+1/er]| P/ HH1/PE) go (3.27)

Face aux exigences nationales, aux contraintes et opportunités de 1’environnement appréhendées par la
fonction de compromis collective de 1I’échange, les entreprises veulent exporter davantage et satisfaire
la demande locale en vue de réaliser plus de recette. L’expression de la recette totale des entreprises est
donnée par la relation (3.28) ou P, et P; désignent respectivement le prix du produit sur le marché
national et le prix du produit a I’exportation

R(DS; EX) = P,DS + P;EX (3.28)

La politique d’exportation des entreprises consiste & maximiser leur recette tout en tenant compte des
exigences imposées par la nation. Autrement dit, les entreprises maximisent leur recette sous contrainte
que le niveau d’utilit¢ du compromis collectif de I’échange soit au niveau exigé par la nation, et au
regard de toutes les contraintes, opportunités nationales et internationales. Soit V le niveau d’utilité du
compromis collectif de I’échange exigé au niveau national pour le produit concerné, alors le programme
des entreprises exportatrices dudit produit est donné par la relation (3.29).

{El)\gags(PEEX + P,DS) 629

s/c  V(my;mg DS;EX;S) =V

Les conditions du premier ordre donnent 1’équation (3.30) qui exprime le prix relatif du bien sur le
marché extérieur en fonction du ratio de la quantité du produit exporté (EX) par rapport a la quantité
vendue sur le marché national (DS). Sachant que DS + EX = XS , la relation (3.30) permet d’exprimer
le volume des exportations (relation 3.31) et le volume des ventes sur le marché intérieur (3.32) en
fonction du prix relatif et de la quantité de production.

Py _ ag [EX]Y/PE
=t =] (3.30)

On observe avec la relation (3.31) que le volume des exportations est croissant avec le prix relatif sur le
marché extérieur (Pe/PL) et I’offre totale XS. De méme, on observe que le volume des ventes a domicile
est croissant avec le prix relatif sur le marché intérieur (P./Pg) et I’offre totale XS.

(52"
— \ag Pp)
EX = (—;ﬁ—f)” XS (3.31)

1

PE

P

1+ (a_L _E)
ag Py,

DS = XS (3.32)
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4. Comportement de demande de produit local et de produit importé

Pour un bien donné, les agents économiques peuvent acheter le bien produit localement et/ou le bien
importé. Ainsi, dans la fonction de compromis de 1’échange d’un produit donné (relation 3.12) : (i) la
guantité a échanger est une combinaison du bien local (DD) et du bien importé (IMP) et (ii) la marge
unitaire est composée de la marge sur le produit local (mp) et de la marge sur le produit importé (mw).

La répartition de la quantité d’un produit acheté entre le produit local et le produit importé dépend de
plusieurs facteurs indépendamment du prix relatif, notamment : (i) les politiques de promotion de la
consommation de produits locaux, (ii) le degré de préférence relative (subjective) des résidents pour les
produits locaux par rapport aux produits importés, (iii) la qualité et les caractéristiques physiques du
produit local par rapport au produit importé, (iv) le niveau relatif d’accessibilité/disponibilité physique
du produit local par rapport au produit importé, (v) les régles, exigences et normes légales en vigueur
dans le pays en matiére d’importation. Tous ces facteurs fagonnent la répartition de la demande du
produit entre la quantité du produit local et la quantité du produit importé indépendamment du prix
relatif. De ce fait, on considére que les répartitions de la demande de produit et de la marge unitaire sont
opéreées selon des fonctions de répartition.

Soient H,, et H,, les fonctions respectives de répartition de la marge unitaire et de la demande entre les
marchés local et extérieur. La fonction de compromis de 1’échange donnée par la relation (3.12) prend
la forme donnée par la relation (3.33).

V(mp;my; DD; IMP; S) = [Hy (mp; my)19m[Hy (DD ;IMP)]GQSGS (3.33)

On considére dans la suite que Hy, est une fonction de répartition a élasticité de substitution constante.
Ainsi, la fonction de compromis de I’échange est donnée par la relation (3.34) ou le parametre py,
mesure 1’élasticité du ratio de la quantité du produit importé sur la quantité du produit local par rapport
au prix relatif du produit local. Ainsi, py, mesure I’augmentation de la quantité relative du produit
importé lorsque le prix relatif du produit local par rapport au produit importé augmente de 1%. Ainsi,
pum est positif (pour des biens dits normaux).

V = [Hyp(mp; mp)1Pm[ap (DD)AV/Pw) 4 ay, (1MP)A-1/pwm)| 7/ A7 1/Pw)

§0s (3.34)

Ainsi, ’arbitrage entre I’achat du bien local et I’achat du bien importé consiste a la maximisation de la
fonction de compromis de 1’échange sous contrainte de la volonté & dépenser. Soient Pp le prix du
produit local et Py, le prix du produit importé. Alors, le programme de maximisation est donné par la
relation (3.35).

MaxV (mp, my, DD, IMP, S)
(3.35)
PpDD + PyIMP + S < VD

Les conditions du premier ordre de ce programme sont données par le systéme d’équations (3.36).

1
PD ap [IMP];M
Py am

DD

(3.36)
P,DD + PyIMP = VD — S

Sachant que (VD — S) est proportionnel a la capacité financiére R des acheteurs (cf. sous-section
précédente), avec y le coefficient de proportionnalité, la résolution des conditions du premier ordre
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donne les expressions des volumes respectifs du produit importé (relation 3.37) et du produit local
(3.38).

(c0)| 22 Pyt
ap P

u YR (3.37)
M

RECECEE

IMP

YR (3.38)

5. Comportement de demande d’investissement des entreprises

Dans la théorie générale de la firme, la décision d’investissement des entreprises est le résultat du
compromis du capital qui se déroule entre les parties prenantes (manager, actionnaires, préteurs) sous
les contraintes de rentabilité et de financement (Zerbo et Hien 2019, 2020b). Soit V la fonction de
compromis du capital des entreprises. Elle a pour arguments : G, le profit net ; r, le taux d’intérét ; I, le
volume ’investissement ; B ; le montant des garanties financiéres. Soient K, le stock du capital initial ;
¢, la fonction d’offre de financement ; 7, le taux d’impots directs sur le bénéfice des entreprises, ; 7, la
fonction du profit brut (EBE) des entreprises ; &, le taux de dépréciation du capital. Le programme de
compromis du capital est donné par la relation (3.39).°

{Max V(G ; r;I; B)
G, 7, I,B

s/c
G<1-1)[rK) - +8)K)] (3.39)
1< ¢((r;B)
B <B()

Dans le cadre de ce travail, nous adoptons les spécifications ci-dessous pour la fonction de compromis
du capital (relation 3.40), la fonction d’offre de financement (relation 3.37), la fonction d’offre de
garanties financiéres (relation 3.42), la fonction de profit (relation 3.43) qui s’obtient en appliquant la
relation (3.6).

V(G ; r;I; B) = GY%rf2]%:p0% (3.40)
¢(r; B) = @or**B* (3.41)
B(I) = Byl (3.42)
m(K) = myK% (3.43)

Ainsi, la résolution du programme (3.39) avec les spécifications ci-dessus permet d’exprimer le taux
d’investissement (par rapport au stock du capital) en fonction du taux d’intérét, du taux de dépréciation

du capital et du ratio du profit brut par rapport au stock du capital (%).7

((93+901394) : (1‘2115’35)92)[% —(r+8)] _ (1—2113‘12) r

I
X (r+6) — an% (3.44)

6 Pour simplifier, le sources de financement ne sont pas distinguées.
7 1l faut noter que si les marchés étaient parfaits, le programme (3.35) se résumerait a la maximisation de

G =01 -1)[nK)— (r+8)K], alors la demande d’investissement serait telle que a;, %— (r + &) = 0. Cependant, avec
les colts de transaction liés aux imperfections des marchés, la demande d’investissement est telle que a,; %— (r+d)<o.
De ce fait, le dénominateur de la relation (3.40) est positif. Pour plus de détails confer Zerbo & Hien (2019).
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La relation (3.44) indique que le taux d’investissement du profit brut par unité de capital (%), de la
profitabilité du capital (a;), du systeme de garantie (i.e. 1 —oga,), du taux d’usage du capital
(i.e. r + &), des codts de transaction sur le marché des capitaux (i. e. @).

1

L’expression de la demande d’investissement (relation (3.45)) est déduite de la relation (4.44) en la
multipliant par K. Selon cette relation (3.45), la demande d’investissement croit avec le profit net

(m — (r + 8)K), la profitabilité marginale du capital (a, %) et les couts de transaction sur le marché
des capitaux. Elle décroit avec les contraintes de financement et le cofit d’usage du capital.

(63+0p64), (1-0paz)6, _ _ (1-opay)
= ( o, t 016, )[n’ (r+6)K] e rK

(3.45)

(r+6) - an%

La principale caractéristique de cette section sur les fondements microéconomiques est relative au
réalisme des hypothéses et aux différences majeures qu’elle présente par rapport aux fondements du
modéle néoclassique. Premierement, contrairement au modéle néoclassique, il existe une fonction de
fixation des salaires qui dépend de la productivité du travail et qui est influencée par le pouvoir relatif
de négociation salariale des parties prenantes, le degré de perfection de I’information, ainsi que la
réglementation en matiére de rémunération. Deuxiémement, la fonction de demande de travail est
croissante avec le profit brut et est influencée par notamment les dispositions Iégales en matiére
d’embauche et de licenciement, ainsi que le pouvoir syndical des travailleurs a défendre I’emploi de
leurs membres. Troisiemement, le prix d’un bien est déterminé par la capacité financiére des acheteurs,
le niveau de désirabilité du bien, le désir-capacitif des vendeurs de se faire de la marge unitaire, la
quantité de I’offre de bien et le désir-capacitif des acheteurs d’économiser dans I’achat de ce bien.
Quatriemement, les fonctions du commerce extérieur sont mieux appréhendées: (i) la fonction
d’exportation d’un produit résulte de la maximisation des recettes totales réalisées sur ce produit sous
contrainte du niveau de compromis collectif de I’échange exigé pour ce produit et (ii) la fonction
d’importations résulte de la maximisation de la fonction de compromis de I’échange sous-contrainte de
la volonté a dépenser des acheteurs. Cinquiémement, contrairement au modéle néoclassique, il existe
une fonction d’investissement des entreprises qui dépend notamment du profit et qui est influencée
notamment par les colts de transaction et les contraintes de financement.

Sur la base de ces nouveaux fondements microéconomiques, le modéle EGC non concurrentiel statique
est développé dans le section suivante.
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4. Le Modéle d’équilibre général calculable non concurrentiel

Le modéle d’équilibre général calculable non concurrentiel est structuré en six blocs : (i) Production,
salaire, emploi et chdmage ; (ii) Revenus et dépenses des agents institutionnels, (iii) Demande
intérieure, (iv) Commerce, (v) Prix des biens et services, (vi) Conditions d’équilibres. Outre ces six
blocs, la derniére sous-section propose une approche de calibration du modeéle.

1. Production, salaires, emploi et sous-emploi global

L’économie est subdivisée branches d’activités b (=1, ..., B). Chaque branche d’activités offre des biens
et services et crée de la valeur ajoutée VA, en utilisant du travail et du capital. Pour déterminer les
niveaux optimaux du salaire et de la demande de travail, les entreprises de chaque branche d’activité
optimisent leur fonction de compromis, sous-contrainte de leur capacité de production. Dans cette
présentation nous considérons que la technologie de production et la fonction de compromis primaire
de chaque branche d’activité sont de type Cobb-Douglass (relations 4.1 et 4.2).

Ury; (W/D)p; Lp) = mpt (w/p)o?P Lo (4.1)

Fy(Ly; Kp) = ApLSPKFP? (4.2)

a. Taux de salaire des branches d’activités

Sur la base des fonctions de compromis et de production, le processus de compromis salarial permet de
déterminer le taux de salaire réel (par rapport a la période précédente) de chaque branche d’activités
selon la relation (3.5). Le taux de salaire réel (wy,) est déterminé en fonction de la productivité du
travail constatée a la période précédente, comme 1’exprime la relation (4.3) ou wj, (= 825/ (81 + 821))
rend compte du pouvoir relatif de négociation salariale collective des employés de la branche d’activités
b, au regard de la réglementation et des conventions collectives en matiére de rémunération de travail
en vigueur.

Pyapi—1VA
W = w, Vabte=1V Apr—q (4.3)

Lpe—1
Le taux de salaire nominal est fixé par indexation du taux de salaire réel au taux d’inflation. Ainsi, le
taux de salaire nominal est donné par la relation (4.4) ou &, désigne le coefficient d’indexation du taux
de salaire au taux d’inflation i dans la branche d’activités.

b. Production des branches d’activités

La demande de travail (LDy) est issue de la maximisation de la fonction de compromis primaire, sous
contrainte des capacités de production de la branche d’activités. Elle est donnée par la relation (4.5) ou
le paramétre n;, = 835, /61, €t mesure le degré de sécurité de I’emploi.

LDb — [Ab(ab+nb) Kﬁb

1/(1-ap)
+np)w}, b ]

(4.5)

La demande de travail de la branche d’activités étant déterminée, la valeur ajoutée en volume est donnée
par la relation (4.6) et la valeur nominale de I’excédent brut d’exploitation est donnée respectivement
par la relation (4.7).
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VA, = A, LD KP? (4.6)
EBEnOb = PVAbVAb - WbLDb (47)

Le volume des consommations intermédiaires d’une branche en produit p est déterminé par la relation
(4.8) et le volume de la production est donné par la relation (4.9).

Clbp = aprAb (48)
XSb = VAb + Zp Clbp (49)

c. Emploi total et sous-emploi global®

Pour chaque branche d’activités, le niveau de I’emploi est donné par la relation (4.5). Ainsi, I’emploi
total est égal a la somme des emplois des branches d’activités (relation 4.10).

Emtot = ¥8_, LD, (4.10)

Le sous-emploi global de 1’économie est égal a la différence entre la main d’ceuvre totale (LS) et
I’emploi total (relation 4.11).

U = LS — Emtot (4.12)
2. Revenus et dépenses des agents institutionnels
a. Les ménages

Les ménages tirent leurs revenus bruts de la rémunération du travail, de la part des excédents brut
d’exploitation qui leur est versée, des dividendes versés par les entreprises. Ainsi, la valeur nominale du
revenu genéré par les ménages est donnée par la relation (4.12).

Ry =Y8_ Wy LDy + ¥5_, A,y EBEno, + DIV, (4.12)

Les ménages paient des impots sur les revenus (ITRm), recoivent des transferts nets de 1I’Etat (TGm) et
du reste du monde (TROWn), a I’issue duquel ils dégagent un revenu disponible (relation 4.13). Les
transferts nets versés par le reste du monde aux menages est une proportion fixe (@mrow) de leur revenu

(Rm)-
RD,, = Ry, — ITR,, + TGy, + TROW,, (4.13)

Sur la base du revenu disponible et en appliquant les relations (3.24 et 3.25), la dépense en
consommation finale (DPCFTnm) est donnée par la relation (4.14) ou ¢,, désigne la propension moyenne
a consommer. Cette dépense en consommation finale se décompose en dépenses de consommation
finale spécifique a un produit p (DPCFmp) données par la relation (4.15). Ainsi, les ménages dégagent
une épargne donnée par la relation (4.16). Les dépenses d’investissement des menages sont considérées
égales a leur épargne (relation 4.17).

DPCFT,, = ¢,,RDp, (4.14)

DPCFyyp = UpypDPCFTy, (4.15)

8 Le sous-emploi global comprend le chdmage et le sous-emploi selon la durée du travail.
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Sm =0 —@n)RD,, (4.16)
DPINV,, = S, (4.17)
b. Lesentreprises
Les revenus des entreprises proviennent principalement de leurs activités. Ces revenus sont constitués

de I’excédent brut d’exploitation moins les parts respectives versées aux ménages et au reste du monde.
La valeur nominale du revenu des entreprises est par la relation (4.18).

Rene = Z§=1(1 — Anb — Arowp) EBENO, (4-18)
Les entreprises paient des imp6ts, versent des dividendes aux ménages et au reste du monde, et dégagent

de I’épargne (relation 4.19). Les valeurs nominales des dividendes versées aux ménages et au reste du
monde sont données par les relations (4.20) et (4.21).

Sent = Rent — DIV, — DIVpow — ITR ot (4.19)
DIV = ¢mRent (4.20)
DIVgow = $drowRent (4.21)

Le volume de la demande d’investissement des entreprises de la branche d’activités b (relation 4.22) est
déterminé en appliquant la relation (3.41) ou /., €t hgep, sont des parametres positifs dépendant du
niveau des imperfections des marchés et de contraintes de financement de la branche d’activités b.

(hecp)[EBEp — (r+8p)Kp] —(hey) TKp
- o, (4.22)

Kp

INVb =

(r+6p) — anp

Ainsi, le volume total de la demande d’investissement des entreprises est égal a la somme des volumes
de demande d’investissement des branches d’activités de I’économie comme I’indique la relation (4.23).

INV,,; = ¥ INV, (4.23)

c. L’Etat

Les recettes de I’Etat sont constituées principalement des impéts et taxes versés par les branches
d’activités, des taxes sur les produits (TP;), des droits et taxes a I’importation (DTM)) et a I’exportation
(DTEX,), des imp0ts directs versés par les ménages (ITRm) et versés par les entreprises (ITRent), comme
I’indique la relation (4.24).

Rg = % ITBy, + Yp(TP, + DTM,, + DTEX,)) + ITRon; + ITRp, (4.24)

Chaque catégorie d’impdts et taxes est obtenue par I’application d’un taux de prélévement fixé comme
I’indiquent les relations (4.25) a (4.30).

ITBb = tXbbeXSb (425)
TP, = tx,Pyp DT, (4.26)
DTM,, = timy|e. Py IMP,] (4.27)

www.innove.center



http://www.innove.center/

MODELE EGC NON CONCURRENTIEL : FONDEMENTS MICROS, EQUATIONS ET CALIBRATION

DTEX,, = txep|e. Pygp. EXPy| (4.28)
ITRent = tent- Rent (4.29)
ITRy = tim. Ry (4.30)

Le montant total des dépenses de I’Etat est exogéne (DPTy;). Il se compose principalement des dépenses
de consommation finale de biens et services (G), des dépenses d’investissements publics (DPINVg), du
service de la dette publique (SDPg), ainsi que des transferts nets aux ménages (TGm). A partir de ses
recettes et ses dépenses, 1’Etat dégage un déficit public (DFg) donné par la relation (4.31) qui est financé
principalement par des emprunts.

DF; = —(R; — G — TGy, — SDP; — DPINV,) (4.31)

Le service de la dette dépend des montants (en début de période) de la dette publique intérieure (DIN;)
et de la dette extérieure libellée en devises étrangéres (DROW), des taux d’intérét et des taux
d’amortissement respectifs de la dette intérieure et de la dette extérieure en devises, ainsi que le taux de
change e, comme 1’exprime la relation (4.32).

SDPG = (riG + 6iG)D1NG + (rT‘OWG + 6T‘OWG)' e. DROWG (432)
Les dépenses de consommation finale, d’investissement et les transferts aux ménages sont definis

respectivement comme des proportions fixes du total des dépenses budgétaires de I’Etat moins le
montant du service de la dette (relations 4.33 & 4.35).

TGy, = (tgm)(DPT; — SDP;) (4.34)

La dépense effectuée par 1’Etat pour la consommation finale d’un produit p est donnée par la relation
(4.36).

DPCFGP = UGPG (436)

3. Demande intérieure

La demande intérieure totale en volume (DT,) de chaque produit p (relation 4.37) se compose de la
demande en consommation finale des ménages (relation 4.38) et de I’Etat (relation 4.39), et de la
demande en consommation intermédiaire (relation 4.40). Dans ces relations, P, désigne le prix TTC
du produit p.

DT, = CEyp, + CFgp + CIL, + INV, (4.37)
CFyy = %F:P (4.38)
CFgp = D;’t"f :’P (4.39)
Cl, =Xy Clyp (4.40)
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Le volume de la demande totale d’investissement de 1’économie est égal a la somme des volumes
d’investissement des agents institutionnels (relation 4.41). Les volumes respectifs d’investissement des
ménages et de I’Etat sont égaux au rapport entre leurs dépenses respectives d’investissement et le niveau
général des prix des biens et services (relations 4.42 et 4.43). Ainsi, le volume d’investissement en
produit p est défini comme une proportion fixe de I’investissement total (relation (4.44).

TINV = INV,,; + INV,, + INV, (4.41)

INV,, = 22m (4.42)
Piny

INV, =22 (4.43)
Pinv

INVp = UPTINV (4.44)

4. Commerce et solde du compte courant

Le commerce de chaque produit p est caractérisé par quatre types de fonctions: (i) la fonction
d’exportation du produit local p, (ii) la fonction d’offre intérieure du produit local p ; (iii) la fonction
d’importation du produit p et (iv) la fonction de demande intérieure du produit local p.

En appliquant les relations (3.20) et (3.21), le volume des exportations du produit local p est donné par
larelation (4.45) et le volume de I’offre du produit local p sur le marché national est donné par la relation
(4.46).

PE
< aLp PEp

14
a P
EX =MXS 4.45
p - al,_pﬂ PEp p ( )
agp PLp

DS, = ——————==XS, (4.46)

13
aLp PEp Ep
agp PLp

En appliquant les relations (3.37) et (3.38) et sachant que le total des ressources disponibles pour faire
face a la demande des biens et services est égal a la valeur totale de I’offre locale de biens et services,®
le volume de la demande du produit importé p est donné par la relation (4.47) et le volume de la demande
intérieure du produit local p est donné par la relation (4.48) ou P; désigne le prix au producteur du

produit j.

PMp[ Pp,1PMp~1
(aﬂ) p[ Dp] P yijPjXSj

ap Py
IMP, = P - pr; T (4.47)
[“(a) [%] ]”Mv
_ 'yijPjXS]'
DDp - - amp PMp[Pﬂ pMp—1 b (448)
app PMp Dp

9 Avec la valeur totale de I’offre de biens et services, les entreprises achétent les consommations intermédiaires en biens et
services et dégage de la valeur ajoutée qui est distribué sous forme de revenus ou de taxes aux ménages, aux entreprises et a
I’Etat qui servent a faire face a la demande de consommation finale et d’investissement. De ce fait, la valeur totale de I’offre
locale de biens et services
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Le solde du compte courant (CAB)est égal aux recettes d’exportations moins le montant des
importations, plus les transferts nets recus du reste du monde tel que 1’indique la relation (4.49).

CAB = e Y, Pyp,EX, — € ¥ PyapIMP, + TROW,, + TROW; + TNROW,,,, (4.49)

5. Prix des biens et services

Le prix toutes taxes comprises (TTC) du produit p (Pucp) est calculé en appliquant la relation (3.21) qui
indique que le prix est proportionnel au ratio entre I’ensemble des ressources potentielles disponibles
pour I’achat du produit p et le volume du produit p (relation (4.50)). Sachant que XS, — EX,, = DS, et
que DS, = DD,), le calcul de I’expression (4.50) en utilisant les relations (4.47) et (4.48) donne le prix
TTC du produit p en fonction du prix du produit local et de celui du produit importé comme 1’indique
la relation (4.51).

- ) PjXSj
Peeep = 1o XSp+IMP,—EXp (4.50)
R I A
_ p Mp
Peeep = (4.51)

+ (W_p"ﬂ)pm’]
app PMp
Le prix au producteur du produit p est égal a la moyenne pondérée du prix local (Py,) et du prix a

I’exportation du produit p (Pg,) (relation 4.52). Ainsi, on obtient la relation (4.53) qui exprime le prix
au producteur du produit p en fonction du prix a I’exportation et du prix local.

PrpDSp+PppEXy

P, = T (4.52)
o) )™
P p
P, = L e (4.53)

Le prix intérieur Pp,, du produit local incluant les taxes indirectes est égal au prix intérieur hors taxes
Py, du produit local sur le marché national multiplié par 1 plus le taux de taxation indirecte sur le produit
(relation (4.54)).

Ppp = (1 +typ)Pryp (4.54)

En appliquant la relation (3.14), le prix hors taxes du produit importé (Py.y,,) est égal au cot unitaire
du produit importé (Cuy,,) multiplié par 1 plus le taux de marge (relation 4.55). Le codt unitaire du
produit importé p est égal & son prix étranger en devises multiplié par le taux de change (e) et par 1 plus
le taux des droits de douanes sur les importations (tim,) du produit p comme 1’indique la relation (4.56).
Ainsi, le prix TTC ( Py,) du produit importé est donné par la relation (4.57). Ainsi, le taux de marge
sur le produit importé est calculé sur la base de la période de référence

PhtMp = (1 + TmMp)CuMp (455)
PMp = (1 + txp)PhtMp (457)
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Le prix du produit exporté (Pgp) est égal au prix étranger en devises du produit exporté multiplié par le
taux de change (e), divisé par 1 plus le taux de taxes sur le produit exporté (relation 4.58).

Py = ——WEp_ (4.58)

(1+txep)

Le prix de la valeur ajoutée par branche est égal a la différence entre la production de la branche en
valeur et les consommations intermédiaires de la branche en valeur, rapportée a la valeur ajoutée en
volume (relation 4.59).

__ PpXSp—PcipClp

Pyap = B e— (4.59)

Le prix de la consommation intermédiaire d’une branche d’activités est égal au prix moyen pondéré des
consommations intermediaires de la branche (relation 4.60) ouU c,,, est la proportion du produit p dans
le total des consommations intermédiaires de la branche d’activités b. Le prix de la production de la
branche d’activité b est donné par la relation (4.61) ou by, est la proportion du produit p dans la
production de la branche d’activités b.

Pep = Zp Cbppttcp (4.60)
Py, = Zp bbppp (4.61)

Le déflateur du PIB est égal au prix moyen pondéré des valeurs ajoutées des branches d’activités
(relation 4.62) ; le prix de I’investissement est égal a la moyenne pondérée des prix des produits utilisés
en investissement (4.63) ; le niveau général des prix est égal a la moyenne pondérée des prix des produits
(relation 4.64).

VAp

Piny = 2p 0pPricp (4.63)
DD,+IMPy,

Pye = sz (4.64)

j(DDj+1MP;) " tteP

6. Conditions d’équilibre

Sur le marché des biens et services, on a les équilibres suivants : (i) I’offre de chaque produit local sur
le marché national est égale a la demande de produit local sur le marché national (relation 4.65), (ii), la
valeur réelle du total des ressources est égale a la valeur réelle du total des emplois (relation 4.66).

DS, = DD, (4.65)
XS, + IMP, = EX,, + CE, + CI,, + INV, (4.66)
Ky < KS, (4.67)

Les conditions d’équilibre (4.65) permettent de déterminer le prix au producteur de chaque produit local
p, ainsi que le niveau du capital effectivement employé par chaque branche d’activités b.

Les conditions d’équilibre (4.66) permettent de déterminer le niveau du capital K, effectivement
employé par chaque branche d’activités ; ce niveau de capital est ensuite comparé au stock total de
capital disponible KSj,. Si la valeur la valeur K, obtenu a travers la résolution des équations des
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conditions d’équilibre est tel que K, < KS}, alors le niveau de capital employé est égal a la valeur K,
trouvée. A I’inverse, si la valeur la valeur K, obtenu a travers la résolution des équations des conditions
d’équilibre est tel que K;, > KS,,, alors le niveau de capital employé est égal a la valeur totale du stock
de capital KS,, ; c’est-a-dire la contrainte (4.67) est saturée et la branche d’activités concernée est en
situation de plein-emploi de ses capacités physiques de production. Si K, > KS,,; il y a alors de fortes
tensions sur les prix de la branche d’activités concernée.

Sur le marché des capitaux, on a: (i) le besoin de financement des entreprises, a savoir INV,p; — Sent
est égal aux investissements directs étrangers (IDE) qui correspond aux transferts versés par le reste du
monde aux entreprises (relation (4.68)).

INV,pp — Sone = IDE = TROW,,,, (4.68)

Le déficit public est financé par les emprunts extérieurs ; ainsi, le déficit public est égal aux transferts
nets versés par le reste du monde a I’Etat (relation 4.69).

DF; = TROW; (4.69)

7. Calibration du MEGC non concurrentiel

La calibration des paramétres du modele est faite a partir des données de I’année de base t. Ces
parameétres sont calibrés de sorte a obtenir les valeurs des agrégats de I’année de base. Le tableau 4.1
propose des formules de calibration pour chaque paramétre du modéle. L’indice t indiquant la période
n’est mentionné que lorsque cela est nécessaire.

Tableau 4.1 : Calibration des paramétres du modéle EGC non concurrentiel

branche d’activités b

i-1WpVApt—g

Param. Libellé Calibration Observations
Coefficient du pouvoir relatif
® de négociation salariale des LyWy
b salariés de la branche VA,
d'activités b
Coefficient d'indexation du
& salaire au taux d'inflation de la (Loe-1Wie = 0pVApe-1)

Coefficient du niveau de

L
M sécurité de lemploi de la a- ab)# —a
branche d'activités b b
Coefficient  d'élasticité  du In(VAp/Ap) —%ln(lﬁ,t) P;’r“armétres 0:22
ap facteur travail de la branche (T “)‘1 ?onctions do
A In(L,,) — —=-2t=121n(K
d'activite b n(Lye) In(Kpe—1) n(Kye) production, il est
Coe_fficient d’élastici’té du In(VAp/Ap) In(Lyr) préfére_lble‘ de
By capital de la branche d’activité - recourir a des
b In(Kye) In(Kp.) résultats
Parametre d’échelle de la ) AlnQvay) économétriques
Ay technologie de production de A, esttel que E(“b +Bp) = lebn(h,) s'ils sont
la branche d'activités b disponibles.

Coefficient de Leontief de la

revenu des entreprises

i Clyp

App consommation intermédiaire 7

de la branche b en produit p b

Propension  moyenne & CEn

Pm consommer des ménages RD,,
Proportion du produit p dans CE

Omp | la consommation finale des .

ménages m

Proportion des dividendes DIV,

bm versées aux ménages dans le Rort
en
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Param. Libellé Calibration Observations
Proportion des dividendes
versées au reste du monde DIVrpm
Prow | dans le revenu  des Ront
entreprises
Proportion de, ,I’,EBE de ,la EBE de la branche b versé aux ménages
Amb branche d'activités b versée EBE
aux ménages b
Proportion de, ,lY,EBE de ,la EBE de b versé aureste du monde
Arowp | branche dactivités b versée ZBE
au reste du monde b
txb Taux de taxation sur les ITBy,
b1 activités de la branche b P, XS,
ix Taux de taxes indirectes du Th
4 produit p Pyep DTy,
Taux des droits de douanes et DTM,
tim i i —_—
» Lar)ézz its:r les importations du ePonryIMP,
e Taux de taxes sur les DTEX,
P exportations du produit p ePygpEXP,
; Taux d'impdt direct sur les ITRp,
m revenus des ménages R
. Taux d'imp6t direct sur les ITRent
ent revenus des entreprises Rent
Part des dépenses publiques TG
fom de’stinée aux transferts aux Tm
ménages
Tm Taux de marge sur le produit Phemp _1
MP | importé p (T+timp)ePyuy
o Proportion du produit p dans INV,
P linvestissement total TINV
Coeﬁicieqt de Ig fonction de Aln (EX,/DS,) Si les données
PEp compromis de I'échange avec An (Poy/Pry) sont
exportation de produit p Ep/7lp disponibles,
a, Rapport des coefficients de la 1/pEp une régression
Ap ; . Py, [EX, . o
P fonction de compromis de - [—] ecoqome_trlque
Ep I'échange avec exportation Pgp | DSy serait meilleure
Coeﬁicieqt de fqnction .de Aln (IMP/DD) Si les données
Pmp compromis avec importation W sont
de produit p b/m disponibles,
amp Rapport des coefficients de la P [IMP % une régression
a fonction de compromis de _Mp [_P] Mp économétrique
Pp | Iéchange avec importation Ppp | DDp serait meilleure
Coefficient de proportionnalité
entre le prix du produit p et le XSp + IMB, — EX,
Vo ratio capacité financiére/offre Y, PXS; tep
du produit p
Une
u Coefficient de la profitabilité Aln (EBE}) régression
mb | du capital de la branche b Aln (K,) économétrique
serait meilleure
Coefficient relatif aux couts de (rt + 8 — Ay EgEbt) INVy, — (rt_1 + 8, — ap %) rINV%
Rty | transaction sur le marché des bt EBE 0T §t3}< i
capitaux de la branche b EBEy,, — (1 + 8p)Kpe — bt-1 = r}gl b/ bt-1
t—18pt—1
Coefficient relatif aux EBE
herb contraintes de financement heep [EBEL: — (e + 8,)Kpe] — (rt + 8 — Ay Kbtbt) INVy,
fe sur le marché des capitaux de K
la branche b Lebe
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Conclusion

Ce papier s’est fixé pour objectif de développer un modéle d’équilibre général calculable non
concurrentiel (MEGC-NC) avec des fondements microéconomiques aussi clairs que le modele
d’équilibre général calculable walrasien. Ainsi, tirés essentiellement de la Théorie générale de la firme,
les fondements microéconomiques ont été développés pour différents volets du modéle EGC non
concurrentiel, a savoir : (i) la production et la demande de travail des entreprises, (ii) la fixation des
salaires, (iii) I’échange et la formation des prix sur le marché des biens et services, (iv) le comportement
d’exportation, (v) la demande d’importation de biens et services et (v) la demande d’investissement des
entreprises. Ces fondements microéconomiques apportent des changements positifs majeurs dans la
modélisation en équilibre général calculable.

Premiérement, ces fondements microéconomiques permettent de prendre en compte les imperfections
des marchés dans la modélisation en équilibre général calculable sans opter pour un cadre théorique
spécifique d’imperfections (monopole, duopole, oligopole, etc.). En effet, les caractéristiques et le
niveau des imperfections sont directement traduits dans les paramétres des fonctions de comportement
des agents issues du processus de compromis et, ainsi, les résultats des simulations ne sont plus
influencés par le choix du modélisateur par rapport au modéle d’imperfections intégré dans le MEGC.
Ainsi, concernant le marché du travail, le degré d’imperfection de I’information, ainsi que les régles et
procédures en matiére d’embauche, de licenciement et de rémunération sont pris en compte dans les
équations de demande de travail et de salaires. Aussi, le degré de rigidité des salaires ne dépend du choix
du modélisateur ; il dépend de la variabilité de la productivité du travail et du pouvoir relatif de
négociation salariale.

Deuxiemement, I’emploi est un résultat (endogéne) du modele EGC au méme titre que la croissance
économigue par exemple, et non un input (exogene) du modéle. Ainsi, le chdmage ou le sous-emploi ne
découle pas du choix du modélisateur de forcer ou pas 1’existence du chomage a travers des équations
spécifiques de prise en compte du chdmage dans le modéle. Le chdmage est notamment la conséquence
d’un niveau d’activité relativement bas, qui peut découler de plusieurs facteurs. Aussi, le niveau
d’emploi du stock de capital est endogene ; I’économie peut étre dans une situation de sous-emploi ou
de plein-emploi des capacités physiques de production selon le niveau de la demande globale.

Troisiemement, les comportements des agents économiques en matiere de commerce extérieur sont
désormais mieux appréhendés et, ainsi, le calibrage des paramétres des fonctions d’importations et
d’exportations n’est plus du domaine de I’arbitraire. En effet, la fonction d’exportation d’un produit
découle de la maximisation de la recette des entreprises sous-contrainte du niveau de compromis
collectif de 1’échange exigé par la collectivité nationale pour ledit produit. La fonction d’importation
d’un produit résulte de la maximisation de la fonction de compromis de 1’échange sous-contrainte de la
volonté des acheteurs a dépenser pour ce produit. De ce fait, les paramétres des fonctions d’importation
et d’exportation sont fonctions des paramétres de la fonction de compromis de 1’échange du produit
concerné.

Quatriemement, la fonction de demande d’investissement des entreprises de chaque branche d’activités
est déterminée a partir de fondements microéconomiques ; elle tient compte des imperfections et des
contraintes de financement de la branche d’activités. De ce fait, la demande d’investissement du modéle
EGC non concurrentiel dépend des performances économiques, contraintes de financement et des codts
de transaction de chaque branche d’activités.

Cinquiémement, le prix d’un produit n’est pas que le résultat de la confrontation offre/demande, il
dépend également du niveau de désirabilité du produit, du désir-capacitif (capabilité) respectif des
producteurs a réaliser de la marge et des acheteurs a économiser sur I’achat du produit, ainsi que de la
préférence relative des acheteurs pour ce produit comparativement aux autres produits. Le prix d’un
produit est donc proportionnel au ratio entre la capacité financiére des acheteurs et le volume de 1’offre
de produit. Ainsi, le degré de flexibilité ou de rigidité des prix de la variabilité (i) du ratio demande/offre,
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(ii) du niveau de désirabilité du produit, (iii) des capabilités respectives des producteurs a réaliser de la
marge et des acheteurs a économiser sur I’achat du produit.

Ainsi, le présent modele EGC non concurrentiel est plus adapté pour cerner les effets des politiques
économigues notamment sur le marché du travail, I’emploi, les revenus du travail, I’investissement, la
croissance économique et le commerce extérieur, ainsi que sur les prix. Cependant, son caractére
statique ne permet pas d’appréhender tous les effets a moyen terme des politiques publiques et des chocs.
De ce fait, outre I’implémentation du modéle EGC non concurrentiel développé, il serait pertinent de
développer un MEGC dynamique non concurrentiel en se référant au présent modéle statique d’équilibre
général calculable non concurrentiel.
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